1. Karta SZYBKIEGO przygotowania do negocjacji (do druku)

Odpowiedzenie na ponizsze pytania pisemnie to podstawowy sposéb na przygotowanie
do codziennych rozméw biznesowych oraz negocjacji w zyciu prywatnym

#1. Z czego wynika, ze chce negocjowac?

#2. Jakqg mam preferowang alternatywe do negocjowania
z tq osobg?

#3. Jakie sq kwestie (tj. warunki, jakos$¢, cena, terminy itd..) do

omdwienia?

#4. Co chcq osiggng¢ w kazdej z tych kwestii?

#5. Jakimi argumentami popre to, co chce osiggngé?

#6. Od czego zaczneg negocjacje?

#1. Kim jest osoba, z ktérg negocjuje?

#2. Dlaczego ta osoba moze chcied ze mng doj$¢ do
porozumienia?

#3. Jakq ta osoba ma alternatywe do rozmdéw ze mng?

#4. Jakie kwestie moze podniesé ta osoba? Czego moze

chcie¢ w obrebie tych kwestii? Jak sie do tego odniose?

#5. Jak przekonad drugq strone?

#6. Jaki widze scenariusz postepowania?
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